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Mikrofinanz in Lateinamerika

Wachsende Nische

Investmentfonds fir Mikrofinanz stossen auf anhaltendes Interesse bei
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Anlegerinnen und Anlegern. Diese profitieren von einer, doppelten - finan-

ziellen und sozialen — Rendite. Besonders in Latefnamerika hat sich die

kommerzielle Finanzierung von Mikrofinanz als erfolgreich erwiesen.

Der Begriff Mikrofinanz bezeichnet Finanz-
dienstleistungen fiir arme, aber wirtschaft-
lich aktive Menschen in Entwicklungslan-
dern. Die Gemiisehandlerin aus Ecuador
oder der Schreiner aus Kolumbien sind
vom Zugang zu den Finanzmarkten aus-
geschlossen, weil sie keine bankiiblichen
Sicherheiten bieten konnen. Spezialisierte
Mikrofinanzinstitutionen (MFI) offerieren
ihnen Finanzdienstleistungen wie Kredit
oder Sparen. Spezifische Kreditmethoden
und vor allem die enge Beziehung zwi-
schen Kundenberater und dem Mikrofi-
nanzkunden sind Grund fiir die hohen
Riickzahlungsquoten, die oft Uiber 97 Pro-
zent liegen.

Mit den Krediten wird es den Mikro-
unternehmern erméglicht, ein Einkommen
zu generieren und ihre unternehmerische
Tatigkeit auszubauen, um so aus eigener
Initiative der Armut zu entkommen. Das
gesteigerte Familieneinkommen fithrt zu
einer verbesserten Ernahrung, Gesundheit
und Bildung.

Erfolgreiches Wachstum
dank kommerzieller Refinanzierung

Mikrofinanz ist bereits seit den 70er-
Jahren in Lateinamerika verwurzelt, und so
zahlen Mikrofinanzmérkte wie derjenige
von Peru oder Bolivien heute zu den reifs-
ten weltweit. Bereits 1992 erlangte die
bolivianische BancoSol als erste MF| den
Bankenstatus. Als weiteres Zeichen eines
reifen Marktes realisierte die grosste
mexikanische MFl, Compartamos, 2007

eines der weltweit ersten IPO (Initial Public
Offering) des Mikrofinanzsektors. Die la-
teinamerikanische Erfolgsgeschichte ba-

siert insbesondere auf zwei Faktoren: der
kommerziellen Ausrichtung und dem f6r-
derlichen regulatorischen Umfeld. Die MFI
realisierten friih, dass nur finanziell ren-
table Institutionen die grosse Nachfrage
und den daraus resultierenden hohen Fi-
nanzierungsbedarf langfristig sicherstel-
len konnen. Die Schaffung einer spezifi-
schen Regulierung ermoglichte es den
MFI, die bis dahin meist den Status von
Nichtregierungsorganisationen (NGO) hat-
ten, zu Uberwachten Finanzinstituten zu
werden. Erst damit wurde es maoglich,
Spareinlagen anzunehmen und sich kom-
merziell zu refinanzieren. Positive Effekie
der Transformation sind ausserdem eine
erhohte Professionalitat und Effizienz.

Die MF! verzeichneten in den letzten
funf Jahren in Lateinamerika ein anhaltend
hohes Wachstum von 30 bis 40 Prozent
jahrlich. Gemass der Mikrofinanzplattform
Mixmarket waren 2007 in der Region
12.4 Millionen Kredite an Mikrounterneh-
mer ausstehend, was einem Volumen von
insgesamt 13.7 Mrd. US-Dollar entspricht.
Dies ist rund ein Drittel der heute weltweit
ausstehenden MFI-Kredite von
geschatzt 36 Mrd. US-Dollar.

Trotzdem bleibt die Markt-
durchdringung im Mikrofinanz-
markt insbesondere in landli-
chen Regionen weiterhin fief.
Sie wird fiir Peru oder Mexiko
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auf 14 Prozent, fiir Ecuador
auf 10 Prozent geschatzt,
weltweit liegt sie bei geschatz-
ten 10 bis 20 Prozent. Die
Nachfrage nach Mikrokrediten
bleibt daher weiterhin gross.

Geselischaftlichen Mehrwert
generieren bei optimierter
Portfoliostruktur

Die Erfolgsgeschichte und das vorhan-
dene Potenzial ziehen zunehmend das In-
teresse von privaten Investoren an. Doch
Einzelanlagen in Mikrofinanz sind fur Anle-
ger mit Hindernissen wie fernen Markten,
geringer Liquiditat, tiefemr Formalisie-
rungsgrad und fehlenden Sekundarmark-
ten verbunden. Eine wachsende Zahi von
spezialisierten Mikrofinanzfonds ermdg-
licht den Investoren einen einfacheren Zu-
gang zu diesen Markten. Die klassischen
Vorteile des Anlagefonds kommen institu-
tionellen wie privaten Investoren zugute:
Risikoreduktion durch Diversifikation, Li-
quiditat sowie Zugang zu Markt und Know-
how. Die Korrelation zu den Weltmarkten
ist gering, da Mikrounternehmer insheson-
dere Guter fir den taglichen Bedarf produ-
zieren oder damit handeln. Dies zeigt sich
gerade in jlngster Zeit: Im Krisenjahr
2008 erzielten MFlFonds eine Perfor-
mance von bis zu 6 Prozent. Gerade flir
engagierte Investoren wie Pensionskas-
sen bietet sich damit die Gelegenheit, Di-
versifikation und soziale Verantwortung zu
kombinieren. &
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